Casos BMASI de
Estrategia
Empresarial

-strategia de desarrollo de
capacidades y expansion
progresiva de un fabricante
de componentes en el sector
de la movilidad



EL CLIENTE



La compania debia consolidar su transicion hacia
producto propio y reforzar su especializacion
técnica

Al mismo tiempo, necesitaba definir una
expansion progresiva dentro del vehiculo y en
otros ambitos de la movilidad, evitando la
dispersion

Todo ello exigia alinear a la propiedad y al equipo
en torno a una direccion de futuro compartida



BMASI liderd un proceso de reflexion estratégica
iIntegral, destacando:

Amplia participacion del equipo en la
definicion de la vision de futuro (a 10 anos)

Incorporacion de la vision de clientes vy
proveedores clave en el proceso

Profundizacion en las capacidades esenciales
de la compania

Analisis estructurado de sectores y
oportunidades en el ambito de la movilidad



Modelo de crecimiento basado en el
desarrollo progresivo de capacidades
técnicas

Secuencia clara de expansion dentro del
ambito de la movilidad

Apuestas y renuncias estratégicas explicitas,
evitando la dispersion

Organizacion alineada en torno a una
direccion compartida de largo plazo



cQuieres conocer mejor este
caso y otros similares?

Habla con nuestro equipo experto
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