Casos BMASI de
Estrategia
Empresarial



EL CLIENTE



La filial de México no estaba logrando los
resultados econdmicos deseados.

Ademas, el mix de actividades era muy
cambiante. Se adaptaba a las necesidades de
los clientes y a las oportunidades de negocio
gue surgian.

Era necesario tomar una decision sobre el
futuro de la filial y establecer un rumbo
estratégico estable.



BMASI| acompand al cliente en un debate
profundo y riguroso sobre el futuro de la
filial, planteando y analizando diversas
alternativas.

Se combind el analisis estratégico con el
analisis econdmico-financiero hasta llegar a
una decision final sdélida.



El cliente orientd el futuro de la filial con
argumentos solidos, compartidos por el
equipo de direccion vy la propiedad

El equipo de la filial logrdo una vision mas
clara sobre sus objetivos dentro del Grupo

. Se concretd un plan de trabajo 3602 para
lograr el modelo deseado (desarrollo
comercial, industrial, talento, financiacion...)



cQuieres conocer mejor este
caso y otros similares?

Habla con nuestro equipo experto



mailto:btejedor@bmasi.net
https://www.linkedin.com/in/irevilla/
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